
大沼 邦美（本社） 

血液型：Ａ型   趣味：読書（ミステリ・少年漫画）、映画鑑賞、カラオケ 

好物：ラーメン、チーズハンバーグ  ストレス解消法：惰眠を貪る、美味しい物を食べに行く、カラオケ  

最近嬉しかったこと：ロト 6が当たった事（5 千円くらい）。 

スタッフのみなさんへ 

長く事務職に就いており、営業の経験は皆無で何かと皆さんのお手を煩わせてしまうとは思いますが、皆さんのご指導を無駄に 

しないように頑張ってまいりますので、何卒宜しくお願いいたします。 

 

 

 

 

 
 
 

スタッフのみなさん、入社間もない頃は初めて行う仕事や初めての環境に、興味や新鮮さを

感じ、またその仕事を覚えるのに必死で、やる気マンマンで意欲的にスタートすると思います

が、暫くして仕事や環境に慣れて来る頃、日々漫然と業務をこなすだけのマンネリを感じたり、

または何か壁にぶち当たったりして入社間もない頃の気持ちが失せ、入社時のやる気はどこに

行ってしまったか? と思える事は誰しもがあるのではないでしょうか? 

 そんな時、「またあのやる気を出したい!」と思った場合は次の点を意識しながら行動してみて下さい。 
 

やる気のスイッチが入る時 

1. この仕事は誰かの役に立つと思えた時 

仕事はドライに言えば自分の為、そして行った業務に対しての対価を得るために行うものですが、その事に執

着してしまうと、自分が満足してしまうと急にやる気が失せてしまいます。この仕事がめぐり巡って「みんな

のためになる」、「誰かの役に立つ」と思えた時、自分の都合でやめる訳には行かなくなるし、やる気も出て来

るはずですね。 

2. 自分のやりたい事、目標ができた時 

やはり目標は大事です。ただしあまり高い目標を設定してしまうと、絵に描いたもちの 

ごとく、「どうせ達成できるはずが無い」と最初から思ってしまい逆効果の場合もあります。目標は次の様な三

段階にした方が良いそうです。 

  A.最悪でもこれだけは達成するという目標。 

B.ちょっと背伸びをしたら達成できる目標。 

C.とんとん拍子にいったら達成するかも、と言う高いレベルの目標。 
 

やる気とはそもそも人からハッパをかけられて起こすものでは無く、自分で起こすものでは 

無いでしょうか? その人のやる気はその人しか作れません。やる気を起こす方法はもっと他に

沢山あると思います。是非自分で工夫をしながら、最初に感じた「やる気」を出してみましょう。 

 

                                       専務取締役 坂井 剛 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

菅野 恭子（本社） 

血液型：O型          趣味：読書（ミステリ・ファンタジー）、北欧食器集め、カメラ 

好物：いちご・もも       ストレス解消法：飼い猫と戯れる 

最近嬉しかったこと：新しいベッドに買い替えたら、よく眠れるようになったこと。 

スタッフのみなさんへ 

まだまだ半人前ですが、スタッフの皆さんを精一杯サポートさせていただきますので、よろしくお願い致します。 
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サカイクリエートに新たなメンバーが加わりました。紹介させていただきます！ 

横山 久美子（郡山営業所） 

血液型：Ａ型         趣味：DVD鑑賞、読書 

好物：チョコレート、お寿司  ストレス解消法：お酒を飲みながら DVD鑑賞  

最近嬉しかったこと：営業所のトイレが洋式になったこと。 

スタッフのみなさんへ 

まだまだ不慣れで至らないことが沢山ありますが、今後皆さんのお役に立てるよう、一生懸命取り組んでまいります。 

どうぞよろしくお願いいたします。 

参考文献：やる気のスイッチ! 山崎拓巳 



スタッフに質問 
～中木 利恵子さん～ 

営業担当 寺島から 

 これまでも事務経験が豊富だった中木さんなので、派遣スタッフとして就業して 

頂いた間も安心して仕事をお任せしておりました。以前、企業様からも「中木さんは電話にも素早く出て、

丁寧な物腰の柔らかい対応ができる。」とお褒めの言葉を頂きました。そういった日々の一つ一つの業務に 

きちんと取り組む姿が信頼を生み、今回の直接雇用のお話を頂けたのだと思います。 

 これからは同仁社様の社員として、ますます活躍されることをお祈りしております。 

 

 

 

スタッフ訪問先～株式会社同仁社 第一営業部リースキン営業様（福島市）～  

クリーニングや清掃用品の販売、制服レンタルなど幅広く事業し、ISOや環境活動の 
取り組みも活発な福島発の企業・同仁社様。県内では CMなどでもお馴染です。 

 今回はその中でもマット・モップのレンタルや、店舗などの清掃・メンテナンス業務を担当する 

「リースキン営業」のスタッフの元に、訪問させていただきました。 

 

 

 

●今のお仕事に就いてどのくらいになりますか？ 

ちょうど 1 年程です。 

●担当している仕事について教えてください。 

専用ソフトを用いてのデータ入力、伝票処理、日計表や現金有高、仕訳伝票などの経理事務が中心です。 

その他、受付や電話・来客の対応を行っています。 

●以前はどのような仕事をされていましたか？ 

食品卸売り会社の営業事務などをしていました。 

●サカイクリエートに登録したきっかけは？ 

前職を辞め、次の仕事を探していた時に、サカイクリエートで良い求人を見つけたので登録しました。 

●これからの抱負を教えてください。 

幅広くどのような業務にも柔軟に対応できるよう知識を高め、資格取得にも挑戦していきたいです。 

自分自身の更なるスキルアップ・キャリアアップを目標に頑張りたいと思っています。 

●転職や再就職を考えている方へひとこと。 

転職以前自分は「転職なんて出来ない、他の仕事を一から覚えるなんて無理だ！」と思っていましたが、 

いざ転職してみると、新しい仕事を覚えるのが楽しくて、出来ないと思い込んでいたことが実は出来たり…。 

新しい自分を発見することができます。恐れずに一歩踏み出してみて下さい。 

 

 ■真面目な勤務態度が派遣先様から評価され、 

直接雇用につながりました！ 

 

元々、社員の方が産休をとる間の「1 年間」という契約で 

仕事をはじめた中木さん。はじめは緊張もあった様です。 

しかし、残業の多い月末に仕事を残さないよう 1 カ月の 

業務内容を整理し、無駄を無くそうと取り組む業務改善の 

姿勢や、日頃の真面目な勤務態度が企業様より評価され 

「契約満了後は直接雇用で！」とお仕事の継続が決定。 

この秋、職業紹介で同仁社様に入社されました。 

 

 

 

 

 

 

 

スタッフ訪問 
 

今回は一般事務をしているスタッフを訪問しました。 

営業カレンダー〈２０１3年10月～２０１４年1月〉 は休業日です 


